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泰瑞机器股份有限公司

2024年 1月 23日投资者关系活动记录表

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

现场参观

□其他

参与单位名称及

人员姓名

浙银汇金资产 范志敏

宁聚投资 钱钢

纵横金鼎私募基金 冯浈浈

中道投资 林红军

朝景投资 戴阿跃

方圆金鼎投资 赵香梅

国弘天下资本 孙世怡

工商信托 王博

化雨频沾私募基金 杨新勇

中瑞林投资 慕菲

华泰证券 王倩雯、何佳铭、邵凌、黄林晨

东北证券 蔡文清

禹合资产 周海霞

时间 2024年 1月 23日（星期二）10:00-12:00

地点 杭州经济技术开发区下沙街道文泽北路 245号

上市公司接待人

员姓名

董事会秘书：丁宏娇

证券事务代表：高琪



证券事务专员：陈清霞

投资者关系活动

主要内容介绍

一、介绍公司基本情况及现场参观

1、向调研人员介绍公司概况、发展历程、核心产品、产业

机会等情况。

2、参观公司展厅并播放公司宣传片。

二、交流问答环节

问题 1：公司现有产能利用率怎么样？

答：公司目前产能利用率水平高，按照“小、中、大机型”

划分，2023年 1-6月综合产能利用率 95.82%、2022年综合

产能利用率 92.51%、2021年综合产能利用率 95.27%。

问题 2：公司总共有哪些厂区，总体的产能布局是？

答：公司总部大楼及智慧工厂主要以生产全电动注塑机为

主；桐乡生产基地（泰瑞装备）主要针对募投项目“年产

29台压铸机、5000台注塑高端装备建设项目”的生产为主，

产能约 28亿多；桐乡小工厂包括电气箱装配、钣金喷涂等；

德清生产基地（泰瑞重型机械）主要用于机身加工、铸造、

金加工等核心零部件供应。与此同时，公司在德国组建研发

团队并设有研发中心，聚焦欧美前沿技术以及解决行业内存

在的技术痛点。公司分别在巴西、韩国、墨西哥、葡萄牙设

立孙公司，持续攻坚海外重点市场。

问题 3：可转债募投项目新增 28亿多产能能否被市场充分

消化？

答：本次募投项目将新增 29台压铸机、5000台注塑机的产

能。（1）注塑机市场空间广阔，根据 Grand View Research



研究机构预测，2022年全球注塑机市场空间约为 153.30亿

美元，市场空间足够大，市占率提升潜力大；（2）技术升

级带来高端注塑机国产替代进程加快，泰瑞战略定位为国产

替代进口高端注塑机，重心抢占欧洲大型机和多物料机的市

场及日本电动机市场，高端客户对电动机的节能、高效，多

物料机的复杂成型等要求越来越高，泰瑞替代进口的技术逐

步已得到国内市场客户的验证，典型客户 BYD、华域视觉

等。此外，国内注塑机产品整体成本相对低于国外产品，价

格差距将有助于国内产品在国外市场形成优势，并借助这种

优势可不断扩大海外市场规模；（3）新能源带来增量机会，

产业格局重构，随着新能源汽车产业的蓬勃发展，公司营收

规模有望持续攀升；（4）本次募投项目建设的智能化工厂

可有效提高注塑机和压铸机产品质量和降低成本；（5）公

司持续开展注塑机优势产品的品质升级和技术提升，本次募

投项目将在 NEO系列高端注塑机产品的基础上，不断研发

并生产大型、智能、快速、精密、节能注塑机，丰富并优化

产品结构，加快产品升级换代；（6）公司建立了覆盖全球

核心市场的营销服务网络，包括葡萄牙、墨西哥、韩国、巴

西等 4家海外孙公司，75家境内外代理商、经销商覆盖全

球 38个国家，未来公司将持续加大全球化布局；（7）公司

充分发挥压铸机技术储备优势，将快速实现产品的规模化生

产和销售，构建强有力的第二增长曲线；（8）泰瑞通过技

术、产品、产业链、品牌、营销服务等优势，在全球多元化

供应链再造的过程中，会有高速成长的机会，我们对募投项

目达产后产能的消化非常有信心。

问题 4：公司目前在手订单情况如何？

答：公司在手订单一般为 2-3 个月左右的出货量,这个跟新



增受订订单、交付速度等多个因素有关。

问题 5：公司产品的交付周期一般是多久？

答：客户从提需求下订到交付，一般情况大机型 75-120天；

中机型 45-65天；小机型 25-40天交付。

问题 6：能介绍下公司目前压铸机产品情况吗？

答：公司聚焦于大型中高端压铸机装备，以下游应用领域的

压铸痛点与需求为导向进行技术研发创新，在压射与合模两

大生产工艺方面取得重大突破，首台针对汽车结构件（如减

震塔、副车架、纵梁、横梁、A.B柱等）的 IKON 450压铸

机已完成装配、客户试膜及销售合同签署。同时，目前 IKON

全系列压铸机 1400T-9200T已完成研发，2024 年将批量生

产推向市场。

问题 7：压铸机产品目前有哪些意向客户吗？

答：首台 IKON 450压铸机卖给了苏州亚德林股份有限公司，

广东鸿图科技股份有限公司、太仓南丰汽车零部件有限公

司、营口华峰动力发展股份有限公司、珠海市润星泰电器有

限公司等目前已与我们公司签订战略合作协议。后续公司将

持续开拓新能源汽车领域的新客户，助力压铸业务的业绩增

长。

问题 8：公司在技术方面有哪些核心壁垒？

答：公司注塑机产品领先的 SpinSure®-H 水平转盘技术、

SpinSure®-V 独立转盘技术、MultiMold™ 多色大师技术、



Addshot-E®独立电动副射台技术、CellSure® 微发泡技术、

GlosSure™ 高光成型、车灯多物料成型、功能件多物料成型

技术均为行业领先的先进技术。

公司压铸机产品的技术优势体现在以下两个方面：在压射工

艺方面，公司自主研发了全闭环式 SNP实时控制系统，该

系统融合了 MCK 大模型自学习算法以实现机器的智能化

监测、分析与调整，显著提高了实时控制精度，使得压射工

艺过程具有启动平稳、速度响应及时、精确度高、节约增压

时间等优点。在合模工艺方面，公司自主研发了行业内首创

的三板直压式合模结构技术。该技术主要具备四大优势，一

是锁模力分布更均匀，能够减少废料的产生和提高压铸精

度；二是具备自适应调整锁模力的功能，能够进一步提升压

铸精度并延长机器使用寿命；三是合模接触板使用延伸率较

高和具备可焊接性的钢件材料，能够进一步延长机器使用寿

命，且接触板破裂时可直接通过焊接解决，无需重新更换，

降低了客户使用成本；四是合模机构中使用四高压油缸先进

技术替代铰链结构，铰链结构是合模机构中故障频发率最高

的部件并且维护成本通常较高，公司独创的三板直压式压铸

机能够大幅降低客户使用成本，并在根本上解决调模困难和

机铰磨损导致精度下降等问题。

问题 9：目前公司可转债的进展情况如何？

答：目前公司可转债项目处于正常审核阶段，公司于 2024

年 1月 9日披露了《关于泰瑞机器股份有限公司向不特定对

象发行可转换公司债券审核中心意见落实函的回复报告》，

如有最新消息，公司将根据法律、法规的规定积极履行信息

披露义务。



问题 10：公司 4月份会有一批限售股份解禁，股东有减持

的打算吗？

答：公司一直以来高度重视市值维护工作，重视公司的资本

市场表现。公司已与本次解禁的股东方进行沟通，股东方充

分肯定了公司的高成长性，表示看好公司的长期投资价值，

愿意陪伴公司成长与发展，股东方暂无减持计划。

附件清单（如有） 无

日期 2024年 1月 23日


